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LE AZIENDE DI APPROVVIGIONAMENTO D’ACQUA POTABILE
NELLE CITTA E REGIONI SPAGNOLE, 1840-1970

Juan Manuel Matés*

In questo scritto s1 intende analizzare la nascita delle compagnie di approv-
vigionamento d’acqua potabile in Spagna e la loro distribuzione nel territorio
continentale. S1 studiano altresi 1 fattor1 che hanno determinato la loro ubica-
zione nelle varie regioni spagnole in relazione alla dimensione delle citta in
cul st sbabilirono. _

In tale contesto, emerge 1l ruolo essenziale che ha giocato 'aumento demo-
grafico e lo sviluppo economico nelle vicende di queste compagnie.

[. Peculiarita geografiche

La distribuzione spaziale delle aziende di fornitura d’acqua in Spagna si
puo dividere in cinque zone ben differenziate quanto a peculiarita geografiche
e storiche. L'insediamento delle aziende appare evidente nelle figure riportate
nel testo. S1 possono individuare quattro grandi regioni peninsulari e una quin-
ta che, essendo nsulare, si differenzia dalle altre. Le quattro regioni peninsula-
r1 sono: Litorale mediterraneo, Andalusia, Centro ¢ Nord. Da ultimo bisogna
considerare 1 casi di Canarie, Baleari ¢ del possedimento africano di Ceuta (1).
Cosi come all’interno della zona centrale si deve distiguere, per la sua partico-
larita, 1] caso di Madnd.

~ La prima di queste zone coincide con la costa mediterranea, dal confine
francese fino a Murcia, territorio di maggior importanza dal momento che vi si
concentrano 136 aziende delle 273 iniziative documentate, cioe la meta del to-

tale. Spicca 1l loro carattere costiero, favorito dalla elevata densita demografi-

* Universita di Jaén.
I. Nell’altro possedimento africano, Melilla, non st registra nessuna iniziativa privata
destinata alla gestione di rifornimento d’acqua.
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ca, il che evidenzia il dinamismo della costa del levante nell’insieme dell eco-
nomia spagnola. Sono situate lungo la Catalogna, nelle zone di Vale_nci_a e di
Murcia. Le aziende sono distribuite in maniera disuguale nelle provincie ¢ s
concentrano per lo piu in quelle di Barcellona (70), Valeng:ia (15) e Alic_a_ntﬁe
(19), mentre le province di Lérida e Castellon contano un minor numero di 1ni-

ziative private.

Tab. 1 - Spagna, 1840-1900, 1901-1939, 1940-1970, 1840-1970. Numero delle aztende di
approvvigionamento idrico per zone territoriali e per regione

Zona Regione 1840-1900 ]1901-1939 1940-1970 [1840-1970
Catalogna 29 42 i4 85
[.itorale mediterr.  Valencia 16 23 0 39
Murcia 5 ] 0 12
Andalusia Andalusia Orientale 2 15 0 | 7
Andalusia Occidentale 0 16 (0 25
Aragona ; 5 l 7
.a Rioja 0 2 0 2
Centro Castilla-Ledn 4 5 O 9
Madnd 2 5 3 10
l.a Mancha I 13 0 14
Extremadura 2 2 O |
(Galicia 5 3 0 8
Asturie 3 P 0 5
Nord Cantabna | | 0 2
Paes1 Baschi 2 7 3 12
Navarra ] 7 0 o
Canane 2 8 0 10
Isole Balear ' 0 2 1 3
Ceuta 0 ] O ]
Totale 85 166 22 273

Fonti: Anuario de sociedades andnimas/Garceb; Anuario financiero de valores mobilia-
rios/Afvm; Anuario financiero de Bilbao/Afb; Anuario financiero y de empresas en
Espafia/Afee; Anuario financiero y anénimas de Espana/Afsae; Anuario tecnico e mdustrial

de Espaiia/Atie; Servicio sindical de estadistica.

La supremazia del litorale mediterraneo, nel processo di costituzione delle
azicnde ¢ evidente nella seconda meta del secolo XIX. Il vantaggio della Cata-
logna ¢ tangibile dal momento che accoglie il 34% delle unita, seguita dalla re-
gione di Valencia che raggiunge il 18,8%. Questo vantaggio implicd un logico
rallentamento nella costituzione di aziende durante il secolo successivo: in Ca-
talogna 11 29,7% e nella regione Valenciana 1'8.4% delle imprese vennero for-
mandosi 1n quel lungo intervallo di tempo.

La seconda zona coincide con I’ Andalusia, le cui otto province comprendo-
no 42 delle aziende documentate (15.4% sul totale dell’intero periodo): dati
che indicano un lieve ritardo in questa regione stante la sua popolazione e su-
perficie. Le imprese sono distribuite disegualmente nelle varie province e sj
concentrano per la maggior parte a Siviglia (8). Cadice (7) e Cordova (8). Al
contrario, le province orientali, insieme a Huelva, sono quelle che raccolgono
un minor numero di imprese. Alcune si caratterizzano per la relativa precocita
rispetto a1 iempi di sviluppo del settore e, anche se non in modo cosi massiccio
come 1n Catalogna e nel Levante, spicca la tendenza delle imprese ad installar-
st lungo 1l litorale. 11 peso dell’ Andalusia non muta in modo significativo tra il
secolo XIX e 1l XX, passando da un 13 ad un 16%.

La terza zona si estende nella Spagna interna (Madnid, le due Castiglie, La
Ri0ja, Aragona, Extremadura), con 46 unita distribuite in maniera molto dise-
guale e che costituiscono 1l 16,8% del totale. Fatta eccezione per Madrnid, Ba-
dajoz, Cdceres, Burgos e Valladolid, che furono le uniche citta importanti ad
avere aziende di rnnfornimento idrico nel corso dell’800, il resto delle iniziative
st consolidarono in piccoli centri, mentre le province di Saragozza e La Rioja
furono totalmente prive di aziende prima del 1900. Nella Spagna interna,
come resulta dalle cartografie, s1 osserva un’evidente differenza tra la prima ¢
la seconda fase: mentre agli inizi (1840-1900) le imprese rappresentavano solo
un 3,6%, in un secondo momento (1901-1970) passarono al 13.1%, il che in-
dica un mutamento abbastanza significativo. In generale, risulta ben chiaro che
gran parte delle poche imprese, per via della struttura urbana nella regione, si
stabilirono 1n piccoli centn.

La quarta zona ¢ formata dalla Spagna del Nord (Galicia, Asturie, Canta-
bria, Paesi Baschi e Navarra), con 35 aziende che rappresentano il 12,8% del
totale e relative a dieci province. Le differenze tra il secolo XIX ed il XX sono
notevoll, stante 1l raddoppio del numero di imprese. Anche nel contesto gene-
rale 11 cambiamento fu evidente: dal 4,3% tra 1840-1900, passarono all’8,4%
nel periodo successivo. Il loro ruolo sembra meno rilevante, poiché offrono
un’immagine assai ptu dispersa; la concentrazione appare assai inferiore ri-
guardo a quella esistente in Andalusia.

Nella quinta zona abbiamo incluso 1a Spagna insulare: Canarie e Baleari,
nonché la citta di Ceuta, con 14 aziende (il 5,1% del totale). Nonostante il ca-
rattere periferico di tale insieme, € chiara la presenza di compagnie distribuite
lungo le coste. Inoltre, il loro insediamento si caratterizzO per le particolari
condizion1 dell’accesso all’acqua net due arcipelaghi. Nel confronto tra le due
figure risulta che la comparsa delle aziende in questa zona fu sostanzialmente
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Fig. 1 — Spagna, 1841-1900. Le aziende di approvvigionamento d’acqua potabile. Distribu-
-ione territoriale. (Fonti: v. tab. 1: Afsae 1915-1935; Afvim 1916-1923: Afb 1934; Garceb

1919; Ecurm 1905-1915).

un fenomeno del secolo XX. Fatta eccezione per Las Palmas e Tenerife, che
possedevano entrambe un’azienda prima del 1900 (0,7%), le altre s1 ditfusero

soprattutto a partire dal 1902 (4,1%.).

D Fattori di localizzazione

Per analizzare piu a fondo I’andamento temporale delle aziende ¢ necessa-
rio prendere in considerazione le dimensioni ed i ritmi di crescita delle citta. In
altri studi, & stata messa in evidenza la relazione tra crescita urbana e sistema
di approvvigionamento d’acqua potabile. Ricorrere a operatorl privatt fu un

modo per risolvere rapidamente il probleria e le citta che per prime operarono
questa scelta furono quelle di minori dimensioni. Pertanto sembra evidente che
la crescita urbana fu una delle cause dirette che influirono sullo sviluppo delle
aziende e sull’introduzione di sistemi moderni di approvvigionamento. E pale-
se, all’inizio, la relazione esistente tra le citta con alti tassi di crescita e la com-
parsa di aziende di rifornimento idrico. Nella seconda meta del secolo XX ¢
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Fig. 2 — Spagna, 1901-1939. Le aziende d’approvvigionamento d'acqua potabile.
(Fonti: v. tab. 1: Afsae 1915-1935; Afvm 1916-1923; Afb 1934; Garceb 1919 Ecurm
1905-1915).

possibile notare che le zone con gravi difficolta nell’approvvigionamento furo-
no quelle che sperimentarono una forte crescita. Questa a sua volta, generd
problemi simili a quelli manifestatisi nella transizione dal rifornimento trad-
zionale a quello moderno (2).

2.1. La distribuzione geografica

La “vitalita urbana” di ognuna delle zone e delle province indicate costi-
tuisce il termine di riferimento per spiegare la precoce o tardiva creazione
delle aziende di approvvigionamento idrico. In proposito, risulta utile servir-
si dei “tassi di crescita media annuale intercensuale delle abitazioni net nu-

2. Per una panoramica piu completa: .M. Matés (1998) ¢ (1999).
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clei urbani”. utilizzati da X. Tafunell (3) e appare altrettanto vantaggioso
confrontarli con la “vitalita imprenditoriale” di ognuna di queste province. In
senerale, quelle con un sostenuto dinamismo nell’intero periodo (1860-1930)
e che rispondevano a determinati criteri geograficl mostrarono una maggior
capacita attrattiva nei riguardi le compagnie di rifornimento idrico. Piu tardi,
via via che il servizio si espandeva in quasi tutte le province, la relazione co-
mincid a perdere d’importanza. Per offrire un quadro piu dettaghato della
comparsa di aziende nelle citta spagnole cI si riferisce alla loro npartizione
territoriale e secondo questa sono costruite le figure e le tabelle, cost da com-
prendere con maggior chiarezza la loro ubicazione per comunita autonoma e
per provincia.

Sotto un profilo spaziale, la nascita di imprese del nostro settore, In Spa-
gna, rispose a tre moventi fondamental, il primo dei quali & I'industrializza-
zione delle citta. Se prendiamo in considerazione il periodo 1841-1870, (la
data iniziale segna la nascita della prima azienda e quella finale coincide con
I’esaurirsi della fase iniziale della diffusione di questo tipo di imprese), notia-
mo che il predominio della Catalogna, e piu precisamente d1 Barcellona, e sta-
to cosiderevole. In molti casi si trattava di piccole imprese che ebbero una vita
piuttosto limitata, ma che aprirono una breccia nel mercato del riformmmento
1drico.

Il secondo movente che pud spiegare lo sviluppo di questo servizio si I1-
<contra nelle citta molto dinamiche sotto il profilo commerciale o che erano
capoluoghi di provincia: Valencia, Ahcante € gran parte delle citta andaluse ad
esempio, che fanno registrare indici di crescita notevoli e che risultano centri
importanti per le rispettive aree. Per ultimo, la stessa cosa si verifica per le
citta portuali marittime che, per prime, furono sede di imprese di approvviglo-
namento idrico: Reus, Figueras, Morén, La Corufia 0 Mazarron sono altrettan-

ti esempi significativi.

22 Le dimensioni urbane

[’ingresso sulla scena urbana di gestori privati del settore non fu rapido e
lo sviluppo del servizio fu graduale, anche se I'approvvigionamento d’acqua
era rivolto a tutta la popolazione. All’inizio, infatti, esso 1nteresso le parti cen-
trali, i quartieri residenziali e gli edifici pubblici. 1l motivo era ovvio: I’ obietti-
vo di recuperare gli elevati investimenti iniziali per la costruzione della rete
idrica imponeva la ricerca di clienti sufficientemente benestanti e quindi dispo-
st a sottoscrivere 1’abbonamento al servizio. Sono note le difficolta e le resi-
stenze che dimostravano gli abitanti al momento di abbonarsi, ragione per cul
il servizio si diffuse a partire dai centri maggiori.

3. X. Tafunell, Asociacién mercantil y Bolsa, m A. Carreras (coord.), Estadisticas hi-
stéricas de Espana, siglos XIX y XX, Madrid, Banco Exterior. 1989, pp. 250-267.
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Tab. 2 — Spagna, 1841-1985. Numero di citta con aziende private (*) di approvvigiona-
mento d’acqua

Anni N® d’aziende Anni N d’aziende
| 841 l 1940 148
1870 ] 950 95
] 890 3 060 59
1900 48 1970 55
1910 74 1983 22
1920 J15 1985 21

Fonti: v. tab. 1: Afsae. Afth, Afvm, Afee, Ecurm, Garceb, Servicio Sindical de estadistica.
(*) La maggior parte delle aziende compaiono in queste statistiche anche se non tutte offri-
vano il servizio di approvvigionamento idrico.

[.a comparsa di aziende ha luogo nelle grandi citta: Madnd, Barcellona,
Valencia, Jerez, La Corufia sono gh esempi piu significativi in proposito. Cio
nonostante imprese di approvvigionamento idrico presero avvio anche mn cen-
tri di dimensioni molto piu ridotte: Reus, Moron de la Frontera, Figueras, Tar-
rasa, Mazarrén e Denia. Nel 1870, solo 11 citta entravano nel novero di quelle
servite di d’acqua potabile. Si tratta sicuramente di una cifra ndotta, se la con-
frontiamo con quanto stava succedendo, all’epoca, in Francia o in Inghilterra;
il che conferma la relativa lentezza del processo di modernizzazione economi-
ca In Spagna.

La prima azienda di cui si ha testimonianza certa, a Terrasa, risale al 1841.
Nei due decenni successivi poche altre occuparono la scena. Molti tentativi 1n
questa direzione non ebbero successo, mettendo in luce la scarsa preparazione,
se non 1’incapacita, degli imprenditori nel far fronte alla raccolta degh mvesti-
menti necessari per I’avvio del servizio.

Nel 1890 il numero delle citta dotate del servizio era quast triphcato ed era-
no gia 31 le realta urbane in cui operavano imprese del genere, dimostrando
una nuova indubbia vitalitd. Cresce il numero di citta di medie e grand: di-
mensioni, fra cui Siviglia, Cadice, Valladolid, Santander, Cartagena, Alicante,
Murcia, Santa Cruz de Tenerife, Alcoy, Castellon, Burgos e Vitoria. Dall’altra
parte, entra in scena anche un certo numero di cittadine di piccole dimensioni:
Motril, Igualada, Aspe, Villafranca del Panadés, Onda e Jaca. Il processo pren-
de corpo a partire dal 1900 e, in maniera evidente, assume una crescente con-
sistenza nei primi due decenni del secolo, per subire po1 un rallentamento dal
1940. *

Nel 1950 operavano 1.168 imprese del settore, in maggioranza gestite dai
municipi (785), mentre quelle private rappresentavano poco pit del 32%, an-
che se bisogna prendere con le molle questo dato — ricavato dal Servicio sindi-
cal de estadistica — dal momento che sembra viziato da alcune contraddiziont.

bh)
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Questa fonte, infatti, includeva tra le aziende private anche molti servizi locali
di scarsa entita. un buon numero dei quali non era neanche attivo, come effet-
tivamente le stesse statistiche mettono in luce (4).

Grazie alla stessa fonte si pud cogliere una chiara differenza nella presta-
zione del servizio: mentre alcune province brillano (Alicante, Barcellona, Ciu-
dad Real, Girona, Lérida, Siviglia ¢ Valencia), in altre & palese il ritardo (Al-
meria, Avila, Cuenca, Orense, Soria, Teruel ¢ Zamora). Il totale delle aziende,
in Spagna, raggiungeva la cifra di 1.241, mentre 1 comuni rifornit1 erano solp
1.155. dato che in alcune cittd operavano pill imprese. Barcellona € un caso u-
pico, dato che, oltre ad Aguas de Barcelona vi operavano alt_re §edici (-ii mi_nm:
importanza, costituite quasi esclusivamente da associazioni di proprietar c}l
una singola sorgente. Madrid, dal canto suo, contava tre¢ 1mpresc d} approvvi-
gionamento: Canal de Isabel II (5), Hidraulica Santillana e Ca_ntabrla S. .. Ya-
lencia, sempre nel gruppo delle grandi citta, aveva quattro az_lende, la piu im-
portante delle quali era Aguas potables y mejoras de Valencia (6). Una situa-
zione del genere contraddistingueva anche molti centr1 di scarsa importanza —
San Lerenzo de El Escorial, con due imprese — o cittadine di medie dimenmq-
ni come Gandia, che pure ne aveva due. Molte imprese rifornivano piu paest,
come nel caso della gia menzionata Aguas de Barcelona che, oltre al capoluo-
go, serviva diverse cittadine vicine come’ Alella, Argentona, Bad_alona, Capre—
ra, Cornelld, Esplugas, Mataro. Un caso simile & quello di Valencia, dove S1a la
societd Aguas potables y mejoras sia la Compania de aguas potables y riegos
rifornivano pure molti paesi nei dintorni del capoluogo (7). In altre localita
coesistavano aziende private e servizi comunali, come a Sivigla, Burgos, Val-
ladohd. |

1 ’obiettivo principale delle imprese restava quello di aumentare 1] numero
di abbonati, sempre molto inferiore alla popolazione esistente € Spesso assal al
di sotto delle esigenze finanziarie delle societa. Sappiamo che nel 1950 1l nu-
mero degli abbonati privati era di 1.117.437 in tutta la Spagna; mentre quelli
industriali erano poco pit di 38.000. |

A questo punto una ripartizione in tre gruppl delle citta permette un esame
pitl dettagliato della situazione: piccole al di sotto dei 10.000 abl!ﬁﬂl’ltl; medie,
fino a 50.000; e grandi, superiori a questa cifra. Ed ¢ da queste ultime che pro-

cede 1’esposizione.

4 Servicio sindical de estadistica (1950), Datos estadisticos técnicos de captagién y di-
stribucion de agua en Espafia, Madrid, Sindicato vertical de agua, gas y electricidad, pp.
-95.
" 95. Nel 1950 il Canal de Isabel Il era un organismo di carattere statale dipendente dal
ministero dei Lavori pubblici (attuale Ministerio de Fomento).
6. Anuario financiero de valores Mobiliarios (1917), p. 531, Anuario financiero y de
sociedades anonimas de Espaiia (1918), p. 637. Anuario financiero de Bilbao (1960), p.

172.
7. Anuario financiero y de sociedades andnimas de Espana (1930), p. 201; Ip., (1950),

p. 409.
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3. Le grandi citta

Delle otto citta che nel 1860 avevano piu di 50.000 abitanti solo tre aveva-
no 1n precedenza un’azienda di approvvigionamento idrico. Si tratta di Ma-
drid, Barcellona ¢ Valencia. Tuttavia sappiramo che in queste citta 1 tentativi
iniziall ebbero breve durata tanto che, in pochi anni, subentrarono compagnie
piu solide (fig. 3).

A Madrnd s1 opto per 'intervento statale, anche se venne prevista una par-
tecipazione dei privati ed € degno di attenzione 1l dinamismo di Barcellona,
dove negli anni Sessanta nacquero undici societa per la tornitura di acqua. Non
essendosi ancora consolidata una politica di monopolio, le nuove imprese sor-
gevano con I’obiettivo di servire zone circoscritte della citta o addinttura sola-
mente poche vie. Molte di esse scomparvero presto e furono assorbiie da altre
che dominavano 1l mercato dell’acqua, anche se va ricordato che queste minu-
scole societa resistettero fino ad un’epoca molto recente, dopo essere rimaste
in funzione per piu di un secolo. Un caso particolare € rappresentato da Valen-
Cla, terza citta per importanza, dove 1l servizio fu assunto intorno al 1890 da
una impresa piu solida, la piu volte citata Aguas potables y mejoras.
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Fig. 3 — Barcellona, Valencia, Siviglia, Madrid, Zaragoza: 1900-1936. Investimenti (pese-

tas) per abitante per il servizio di acqua potabile. (Fonti: v. tab. 1: Afsae, Afb, Afvm, Afee,
Ecurm, Garceb, Servicio sindical de estadistica).

LLa nascita di aztende nel periodo di sviluppo del settore (1870-1900) 1nte-
ressO anche altre citta: Siviglia, Cadice, Valladolid e Cordoba.

Diverse 1niziative non ebbero successo e solo dopo numerost tentativi alcu-
ne di queste compagnie raggiunsero una certa stabilita, dimostrando dunque
che persino nelle grandi citta era diificile ottenere — spectalmente nella prima
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fase del servizio. nonostante il settore fosse in espansione — un livello adegua-
‘o di investimenti. La documentazione esistente relativa alle principah societa
evidenzia le difficolta di portare a termine i lavori nei tempt stabiliti e ad ono-
rare gli impegni finanziari assunti (8), ma per alcune realta urbane (Malaga,
Granada, Bilbao e Saragozza) le informazioni scarseggiano. A Granada, verso
12 fine dell’Ottocento, il comune fu protagonista di una serie di progett, rivol-
ti 4 creare una rete moderna di distribuzione per tutta la cittd e a garantire 1l
rifornimento abitazione per abitazione, ma ci vollero numerosi anni, dopo 1n-
terminabili vicissitudini, per realizzare il progetto (9). Anche a Bilbao il co-
mune ebbe fin dall’inizio un ruolo fondamentale, nel tentativo di risolvere le
eravissime difficolta che attraversava la citta per rifornirsi d’acqua. Nel caso di
alcune grandi cittd, gran parte delle aziende dimostro continuita nel tempo, (€
il caso di Barcellona) mentre in altre, come Cadice, €10 non avvenne.

La carenza di dati, specie per i primi anni di attivita, ¢1 impedisce d1 cono-
scere con precisione la capacitd di investimento delle aziende nelle grandi
citta. sicché riusciamo ad avere un’idea solo approssimativa dell’entita der ca-
pitali da mobilitare. Della Canal de Isabel 1, pur non essendo un’azienda pri-
vata, si sa che impegno nei primi anni cCirca venti miliom di pesetas, cifra che
pud servire come punto di riferimento, se la compariamo con 'ivestimento
previsto dalla Aumento de aguas a Madrid (1846) — circa quindict milionm di
pesetas — per la realizzazione delle condotte d acqua.

A Jerez, che si colloca fra una cittd di grandi dimensioni e una di medie,
I’azienda addetta all’approvvigionamento investi 7,5 milioni di pesetas, C10€
orosso modo 1635 pesetas per abitante: un dato eccezionale per I’epoca, ma che
evidenzia il livello di investimenti richiesto da questo tipo di operazioni. Log1-
camente. rifornire d’acqua una zona ben precisa della citta avrebbe ridotto 11
livello degh nvestimenti ma, mn mancanza di una tale condizione, molte azien-
de uscirono di scena (10).

Nello stesso periodo, si registra pure una differenza notevole, quanto a In-
vestimenti. fra le diverse compagnie. Mentre le due nazionali, che rnfornivano
Barcellona e Siviglia, investirono inizialmente circa /5 pesetas per abitante, le
aziende locali che operavano a Valencia, Cordoba e Cadice st attestavano rl-
spettivamente su 48, 15 e 4 pesetas. Appare evidente una dispersione eccessl-
va, segno delle differenti caratteristiche in termin di investimenti, regione per
regione.

A partire dal 1900 - come per i centri di medie dimension1 — un buon nu-
mero di imprese si installarono in quelle grandi. Anche se, in questo caso, le

8. Sono 1 casi, fra gl altn, di Cadice, Jerez. Valencia ¢ Pamplona.

9. M. Martin Rodriguez, Odisea del agua en la Granada moderna, Introduccion a la
reedicién de Alejo Luis Yagiie (1882), Andlisis de las aguas de Granada y sus contornos,
Granada, Emasagra, 1988, pp: V-XVIIL

10. J.M. Matés, The Development of Water Supplies in Spain: 19th and 20 th Centuries,
in A. Giuntini, P. Hertner ¢ G. Nufiez, Urban Growth on Iwo Continents in the 19th and
20th Centuries: Technology, Networks, Finance and Public Regulation, Comares, Granada,

2004, pp. 165-178.
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modaliti si ripetono: 14 dove la crescita era pil intensa. si localizzarono molte-
plici imprese. Barcellona, con un tasso del 2,14% annuo nel periodo 1900-
1930, si collocava in posizione di testa quanto a numero nonostante 1l progres-
sivo consolidamento di Aguas de Barcellona. Madrid, con un minore tasso di
crescita e date le caratteristiche specifiche della societa fornitrice, non vide
spuntare tante iniziative quante ne contava la capitale catalana. Con tutto C10,
11 nascita di Hidraulica Santillana (1905) sta ad indicare I'interesse a control-
lare determinate zone cittadine. cosi come varie imprese dimostrano attenzione
sia per progetti di altre parti sia per gestire il servizio idrico nella capitale del-
la nazione.

Anche a Valencia, durante la prima meta del secolo XX, si formoO un cosi-
derevole gruppo d’aziende per la conduzione del servizio 1drico, ma [a premi-
nenza acquisita da Aguas potables y mejoras de Valencia spingeva le altre ver-
so interventi in quartieri periferici e I’erogazione di acqua perusi irrigul. E ne-
cessario altresi ricordare la comparsa di aziende private in cittd con tassi di
crescita demografica meno accentuati, (1900-1930) come Saragozza (1,99%),
Malaga (1,03) e Granada (1,66).

Altra cosa é il livello degli investimenti che, a partire dal 1900, non sembra
particolarmente elevato. Una delle societa con 1l maggior volume fu Aguas po-
tables de la Murtra (1927), attiva a Barcellona, con un capitale di 1.6 mihioni
di pesetas; una cifra molto ridotta se si considerano sta 1l numero d1 abitanti
sia la data della fondazione. Il caso opposto era rappresentato da Aguas pota-
bles del Caudé (stesso anno), operante a Saragozza, con solo 50.000 pesetas
(11). Cid si spiega per il fatto che in queste citta esistevano gia delle imprese
impegnate nel settore che, logicamente, occupavano gran partc del mercato e
lasciavano poco spazio alle seconde venute — un quartiere, una nuoOva zona re-
sidenziale o un centro urbano compreso nella cerchia — sicché I'investimento
risultava proporzionale al numero di abitazioni ed abitanti servitl. D’altra par-
te. cosi come stava succedendo nei centrt di medie dimensioni, molte delle
compagnie che dominavano in queste grandi citta furono costituite nel secolo
precedente e si trovavano nella fase di aumento del capitale, attraverso succes-
sive emissioni di azioni ed obbligazioni. E evidente che tale situazione fu un
ostacolo ancora maggiore per le nuove aziende e a tal punto che alcune furono
assorbite da quelle pitt vecchie. Soltanto a partire dal 1940, nelle citta grandi,
medie e piccole, si assiste ad una diminuzione del numero delle mmprese, an-
che se persiste una certa corrispondenza fra tasso di crescita elevato € Crez1one
di nuove imprese, come nel caso di Bilbao (4 in piu) e di Barcellona (3 nuove).
Alcune societa nacquero da Aguas de Barcelona sotto forma di filhali per ge-
stire il servizio in cittd di minori dimenstoni. Nonostante c10, ¢ necessario te-
ner ben presente che non esisteva una correlazione stretta tra dimension1 urba-

[1. Esistono altri casi come Aguas y Fuerzas del Brugent (1927), con un capitale -
ziale di 1,5 millonis di pesetas; pero, come indica il suo nome si dedicava pure alla sommi-
nistrazione d’energia elettrica. Nella stessa situazione st trovava a Madnd, Hidrdulica San-
tillana (1905), che fu costituita con 2 miliom di pesetas.
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ne, tasso di crescita e creazione di imprese. Innanzitutto perché le circostanze
erano abbastanza cambiate €, 1n secondo luogo, perché Barcellona, Bilbao ¢
Madrid erano diventate centri industriali per eccellenza e molte delle nuove
societa venivano costituite per estendere la propria attivita ad altre citta.

4. Le citta di medie dimensioni

[e citta di1 medie dimensioni (fra 1 10.000 e 1 50.000 abitanti, nel 1860) non
s1 distinsero certo per la forte presenza di aziende di approvvigionamento idri-
co nelle prime fast di vita di questo settore. In tale tolto gruppo di citta, non
oper0o mai un nucleo attivo di compagnie private. Si segnalano, per precocita,
la Empresa hidrofénica (1848) a Reus, di poco piu di 25.000 abitanti e, appres-
so (1853), di Aguas de Moron y Carmona 1n questi due centri sivighani. A La
Coruna, che aveva quasi 30.000 abitanti, si succedettero van tentativi di dotare
la citta della rete 1drica da parte di operatori stranieri: ¢1 riferiamo a Jean Bou-
chard nel 1860 e a Luis Petit nel 1863. Cosi. va segnalata la nascita (1870)
della compagnia britannica Docwra y Simpson, specializzata soprattutto nel
campo degh impianti 1drici, 1n citta tfra cur Salamanca, Zamora ¢ Valladohd
(12). Dal canto suo, Jerzaz, che si poteva quasi considerare fra l¢ citta grandi, fu
teatro uno degli mmvestimenti piu important: dell’epoca da parte della compa-
gnia Aguas de Jerez (1868) con un capitale iniziale di 7,5 milion1 di pesetas, 1l
maggiore fra quelh registrati 1in quegli anni1 ¢ superato solamente dal masto-
dontico impegno finanziario profuso per la Canal de Isabel I1. Tuttavia, la pre-
senza di imprese nelle citta di medie dimensioni, che non fu molto rilevante
prima del 1870, prese slancio a partire da quella data e perduro nel successivo
trentennio.

All'interno di questo msteme di1 centri, turono quellt piu popolost a tar re-
gistrare la presenza del maggior numero di miziative nel settore del servizio
idrico. La Coruna, Cartagena, e Alicante (13) vantarono, in quegli anni, un to-
tale di undici progetti e quasi tutti presero corpo negli anni Ottanta del XIX se-
colo. In quel volgere di tempo, I'importante presenza nelle tre citta di compa-
gnie britanniche, piu stabili e con maggior esperienza di quelle spagnole, sem-

12. Per alcuni dettagh ulterion sull’azienda, cfr. 1l capitolo degli investimenti esteri 1n
Spagna, in M.T. Costa Campi, /niciativas empresariales y capitales extranjeros en el sector
servicios de la economia esparniola durante la segunda mitad del siglo XIX, i «Investiga-
ctones Economicas», 14, 1981, pp. 37-61. R. Pedrosa Sanz, Capital extranjero en la indu-
stria de Castilla y Leon, Valladohd, 1986, pp. 91-92. P. Gigosos e M. Saravia, El surtido de
aguas a Valladolid: de la concesion a la municipalizacion (1864-1959), Valladohd, Ayun-

tamiento, 1993, p. 16, nota 32; J. M. Matés, Strategies of Foreign Firms in the sector of

Water Supply in Spain (1850-1990), in H. Bonin (ed), Transnational Companies, 19"-20"
Centuries, Plage, Paris, 2002, pp. 301-316.

13. Nel 1860 la popolazione di Alicante era di 24.573 abitanti, Cartagena n2 aveva
22,469 ¢ l.a Coruna 29.459. Nel 1900 le cifre erano nispettivamente 39.541, 41.315 ¢
42.99().

6H0)

bra dimostrare che questi centri venivano considerati un mercato molto reddi-
tizio e con alte aspettative di crescita. Le societa straniere, tuttavia, non furono
le uniche ad interessarsi a tale genere di affari, dato che gh investitori spagno-
l1 occuparono anch’essi un posto abbastanza importante durante quest’epoca.
Sia le citta citate, sia altre di dimensioni analoghe - ad esempio Santander,
Murcia, Santa Cruz de Tenertfe (che in guel periodo stava crescendo in manie-
ra impressionante), Burgos, Pamplona, Ecija e cosi via — videro presenti azien-
de dinamiche interessate al servizio idrico. Al centro dell’interesse era la di-
mensione demografica ben piu della strutura economica di ciascuna di esse.
Intattt Castellén, Pamplona, Lorca, Badajoz, Lérida, Martos e Tortosa, non
presentavano un particolare sviluppo sotto il profilo industriale, essendo legate
soprattutto al settore agricolo. Altre erano le citta nelle quali I’industria era piu
importante: Oviedo, Motril, Santander e soprattutto Cartagena, con una consi-
stente attivita mineraria.

il primo trentennio del secolo scorso fu il periodo di maggior presenza da
parte delle ccmpagnie nelle citta di medie dimensioni, cosi come in quelle mi-
nori. Alcune di tali aziende nacquero dalle ceneri di precedenti fallimenti. Ad
esemplo, Aguas de La Coruna, fu fondata nel 1903, dopo ghi insuccesst di vari
imprenditort francesi e britannici. Stante 1l fatto che non era ancora ditfuso il
monopolio naturale, un cospicuo gruppo di societa comincio ad operare in
citta dove erano gia installate altre compagnie: Santander, Alicante, Palma di
Maiorca. Vitoria, Mazarron, Pamplona, Reus, Anduajar, Motril, Daimiel, Alge-
ciras, Villanueva e Geltri, Manzanares, Tarrasa, Zamora e Las Palmas, sono
altrettanti esempi in proposito. Al di 1a delle differenze territoriali, economiche
e demografiche, I'espansione del settore sembra legata alle utenze private di
cul st mtravedevano le grandi potenzialita, nonostante la concorrenza gia pre-
sente 1n alcune cittd. La stragrande maggioranza delle citta medie s1 trovo In
prima fila quanto a rifornimento domiciliare, come mostrano 1 casi di San Se-
bastian, Linares, Jaén, Sabadell, Valdepenas, Vigo, Matard, Alcira, Don Beni-
to, Ronda, Gerona, Yecla, Albacete, Ledn, Ciudad Real, Aranda de Duero, Al-
mendralejo, Lugo, Crevillente € Montilla. La volonta di estendervi 1l servizio
risulta pertanto evidente.

Un altro fattore che va tenuto in considerazione € costituito dall’importan-
za che, nelle citta medie, acquisirono nel periodo 1900-1936 le aziende che
provvedevano congiuntamente al rifornimento urbano d’acqua potabile e all’e-
rogazione per scopt rrigul. Cio si verifico specialmente nella regione del Le-
vante, stanti le necessita dell’agricoltura e dove un considerevole numero di
piccoli e medi centri, a breve distanza tra loro, accoglieva attivita artigianalhi ed
industriali accanto a quelle agricole.

e citta di medie dimensiont, durante la seconda meta del secolo scorso, ri-
calcano tutte 1l quadro sin qui tracciato: una diminuzione nel numero delle
compagnie accompagnata da una loro sostituzione da parte dei comuni. Tutta-
via, se la costituzione di nuove compagnie fu qualcosa di eccezionale, va se-
gnalata, per la sua importanza, la nascita (1965) di Aguas industriales de Tar-
ragona per il rifornimento delle grandi industrie esistenti in questa citta. Le po-
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che altre nacquero per lo pit in Catalogna, e di solito con la partecipazione di-
retta di Aguas de Barcelona, per servire altri distretti industriali. Gl esempti

sono la Sociedad regional de abastecimientos, per | approvvigionamento, tra le
altre citta, di Granollers o Abastecimientos urbanos y rurales, per la zona di
Rubi, e cosi via. | -

Per quanto riguarda il livello degls investimenti, in base ai pochi dati dispo-
nibili. esso non si presenta particolarmente alto, anche se un’impresa come
Aguas de Moron y Carmona (1853) venne costituita con poco plu di un milio-
ne di pesetas, cioé un investimento di 40 pesetas per abitante: mﬁra apbastanzg
elevata rispetto a Empresa hidroforica (1848), che gestiva 1l rifornimento di
Reus, il cui investimento era esattamente la meta. Entrambe le cifre, d’altra
parte, erano molto distanti da quelle di altre compagnie. 1 dats rel:ativi a‘Lgli. ulti-
mi due decenni del XIX secolo, indicano lo stesso profilo: investimenti piutto-
sto moderati ed una scarsa durata delle aziende. Cid nonostante, le societa che
riuscivano a superare le difficolta iniziali si consolidavano tanto da divenire at-
tori importanti del settore. Questi turono i casi di Aguas de Burgos, Aguas del

Gévora, Aguas de Arteta e Aguas de Santander.
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Fig. 4 — Spagna, 1900-1936: citta di medie dimensioni. Investimenti per abitante (in pese-
tas) per il servizio di acqua potabile. (Fonti: v. fig. 3).

~ Tra il 1880 ed il 1936, la ragione sociale rende evidente che molte compa-
gnie sorsero per iniziativa di un singolo imprenditore locale, con un 1nvesti-
mento iniziale di modeste dimensioni: Viuda de Patricio Redondo e quella di

Cristébal Pacheco, entrambe a Daimiel; Enrique Gomez, ad Andijar; Angel .

Sisternes Moreno, a Montilla.
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investimento operato da ventisette aziende, costituite durante 1 prumi
trent’anni del secolo scorso e delle quali € noto il capitale iniziale, presentava
ampie oscillazioni. In cittadine come Yecla o Crevillente difficilmente s1 arri-
vava alle 10 pesetas per abitante, mentre a Las Palmas qualche impresa supero
le 125. Come si apprezza nel grafico (fig. 4), le differenze non dipendevano né
dal numero di abitanti né dalla data della costituzione. L'investimento medio
di queste compagnie, tirando le fila, fu di circa 65 pesetas per abitante e, anche
se non disponiamo di dati per ognuna di esse, sembrerebbe esserct una relazio-
ne tra investimento e tasso di crescita della popolazione.

5. Le piccole citta

Prendendo come riferimento il 1860, nelle citta con meno di 10.000 abitant:
fino al 1870 il numero di aziende si presenta scarsamente significativo. Le poche
fondate prima di questa data, st localizzarono 1 nucler urbani di incipiente dina-
misno economico, o si installarono in centrt munerarnt o industniali, come larrasa,
Mazarrén, Denia, Seo de Urgel o Figueras. Attira I’attenzione la precoce creazio-
ne (1841) di Mina publica de aguas de Tarrasa, impresa tuttora m attivita e che
oggi fa parte del gruppo Aguas de Barcelona. Alcum centrl minerari, € il caso di

tazarrdn, si caratterizzano in quegli anni, ¢ 1n maniera nmarchevole, come aree
agricole del Levante spagnolo. A partire dagh anm Ottanta dell’800 la presenza
di queste imprese diviene crescente e 1l predominio spetta alla fascia mediterra-
nea. St tratta di Aguas potables de Villafranca (1881), a Villatranca del Penedes,
Aguas potables de San Justo Desvern (1894), a San Feliu de Llobregat, La Anti-
sequia (1894), a Elche, El Carranchalet (1894), a San Vicente de Raspeig, pro-
vincia di Alicante, 1a Jaime Macnaughtan (1894), a Gandia, La Ondense (1882),
a Onda. La loro presenza si riscontra anche nel Nord e nelle zone dell’entroterra:
Aguas potables de Céceres (1899), Calahorra para Riegos (1894), Sociedad del
Canal de Jaca (1878), e Aguas de Valimaseda (1898), a Vizcaya.

Alla fine del secolo XI1X & possibile osservare la presenza degli investitors
stranieri (14) in alcuni di questi piccoli centri — Huelva e Elche. La prima sta-
va conoscendo una forte crescita demografica, con un tasso annuale
dell’1,97% nel periodo 1860-1900, dovuta all’attrazione che esercitavano le
sue miniere, mentre Elche, anche se cresceva ad un ritmo piu lento (0,95%
nello stesso periodo), era coinvolta nel generale dinamismo del suo territorio.
Le societd impiantate nelle piccole cittd non presentavano sostanziali difteren-
ze rispetto a quelle delle citta di livello superiore, se non un certo ritardo tem-
porale durante il XX secolo. La progressiva estensione alle citta minori del
nuovo sistema di rifornimento, ha tra le sue motivazioni 1 miglioramenti tecni-
ci ed il salto qualitativo che caratterizzavano il settore, senza dimenticare la r1-
cerca da parte degli imprenditori di mercati ancora inesplorati.

14. Entrambe le compagnie rappresentavano gli interessi britannici: Doetsche, D. L.,
fondata nel 1891 e Elche Water Works, che si costitui nel 1900,
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Una tale evoluzione appare evidente tra il 1900 ed 1l 1936. Il cospicuo nume-
ro di societd che si stabili in questo periodo in piccole citta indica charamente
che 1a diffusione del servizio d’acqua potabile stava diventando una realta, come
risulta prendendo in esame le localita che, alla data iniziale, avevano una popola-
zione inferiore a 10.000 abitanti. Anche in questo caso la presenza di aziende €
particolarmente concentrata nella regione del Levante e nella provincia di Bareel-
lona. Tutto indica che lo sviluppo del settore si stava espandendo tra 1 piccoli
centri nei pressi delle grandi citta. Da un lato quelle industriali catalane, dall’altro
i centri del Levante, basati sull agricoltura ma dove si stavano sviluppando le in-
dustrie (calzaturiere, tessili, pastarie, ecc.) che It resero famosi. A questo gruppo
appartenevano localita alicantine come Denia, Aspe, Dolores ed Elda; valenciane
come Tabernes de Valldigna, Sagunto, Torrente, Buniol, Aldaya ed Alcacer; ca-
stellonesi come Villafamés e Segorbe; murciane, Cieza; o barcellonest come Ma-
snou, Cardedeu, Arenys de Mar, Sallent, San Juan de Viladecans. San Cugat del
Vallés, San Vicente de Castellet, San Pedro de Ribas. Significativa ¢ pure la pre-
senza di aziende idriche in Andalusia e specialmente nelle campagne cordobest:
Bujalance, Castro del Rio, El Carpio, Villa del Rio ed Espejo.

Le restanti aziende, che tra gli anni 1900 e 1936 si stabilirono m piccole
cittd, sembravano essere connesse al centri commerciali importanti presenti
nella propria zona d’influenza o ai capoluoght di provincia. Alcuni esempi
sono: Talavera de la Reina e Mora, per Toledo; Calahorra ed Alfaro per Lo-
grofio; Toro, per Zamora; Barbastro, per Huesca: e per ultimo Tatalla ¢d Estel-
la, in Navarra.

Durante questa fase, il ritmo di crescita di quest centri non sembra essere
direttamente correldato con il processo di creazione delle aziende di servizio
tdrico. Infatti il loro tasso annuo di crescita non fu generalmente molto eleva-
to. Ad eccezione di Villarrobledo, che raggiunse 1'1,73%, tra 1l 1900 ed 1
1930, e Cieza con 1’1,54%, il resto delle localita st collocava intorno a valort
inferiori 0, in molti casi, era addirittura negativo. La spiegazione, ancora una
volta, va dunque ricercata nella necessita, da parte delle societa, di nuove aree
di mercato una volta conquistate, da parte delle maggior1 compagnie, quelle
delle citta grandi e medie.

Nel corso della fase “interventista”, la comparsa di imprese ne1 piccolr cen-
tri sembra procedere in modo selettivo. Cosi, esse turono attirate dal forte tas-
so di crescita annuo delle aree della cintura industriale di Barcellona, dove an-
dava a insiediarsi un’ingente massa di immigranti. L’orbita di mfluenza di
Aguas de Barcelona si allargo dalla capitale catalana a questi insediamenti li-
mitrofi attraverso la costituzione di filiali, come nel caso di San Cugat del Val-
1és, Cardedeu, Castelldefels, Rubi e Granollers. Come ¢ logico, il livello d’1n-
vestimenti profusi iu queste operazioni era abbastanza proporzionale alle di-
mensioni demografiche, anche se non si tratta di una regola costante. Ad esem-
pio, due citta con un numero di popolazione relativamente simile, Mazarron e
Denia, in cul intervennero societa concessionarie verso 1l 1870, presentavano
una notevole differenza: mentre la prima fu costituita con un capitale di 45.000

pesetas, la seconda arrivo a ben 200.000.

O4

Negli ultimi decenni del secolo XIX, il numero di piccoli centri in cui ope-
ravano compagnte concessionaric aumento di ben quattro volte e il settore me-
diterraneo fu la zona che sperimento la maggiore diffusione d’investimenti. A
Elche, dove s1 registra un aumento demografico notevole, si stabilirono due
compagnie: una spagnola — con un capitale relativamente modesto (30.000 pe-
setas) ma in linea con 1 hivellr di investimento in cittadine dalle stesse caratte-
ristiche — e, alcunt anni dopo, una britannica della quale purtroppo non si co-
nosce 1l capitale investito. Carenza analoga vale anche per le societa che, tra
1880 e 1900, entrarono sul mercato a San Feliu de Llobregat, Villafranca del
Penzdes, Gandia, Onda e San Vicente de Raspeig (15). Vanno poi citati 1 casi
presentt qua e la: Caceres (con un investimento di 20.000 pesetas), Huelva,
Jaca e por Valmaseda dove., nonostante le ridotte dimensioni, venne profuso
uno deglht investimenti piu elevati dell’epoca (75.000 pesetas).

Attira I’attenzione 1l caso di Puerto de la Cruz, nell’isola di Tenerife, a una
quarantina di chilometri dal capoluogo e con una popolazione ridotta (meno di
5.000 abitantt fino al 1930 e di 8.000 al 1960), in cut 'azienda concessionaria
dell"approvvigionamento idrico 1nvesti inizialmente (1898) cinque milioni di
pesetas: una entita del tutto spropositata per 'epoca, dato che a questo Hvello
arnvavano solo aziende di grandi citta come Barcellona, Valencia e Siviglia o
se s1 considera che lo stesso anno fu costituita con pari capitale Aguas de Ali-
cante, per rifornire una citta di circa 40.000 abitanti. Tutto porta a pensare che
la parte preponderante degli atfart dell’azienda di Tenerife, La Hondura, dove-
va consistere nel rtfornimento d’acqua per usi agricoli. E, infatti, questo era un
capitolo molto importante per le sociea che operavano in quelle zone che non
disponevano di acqua in misura sufficiente.

Tra 1l 1900 ed 1l 1936 si1 verifica un ulteriore forte incremento del numero
di compagnie che st occupano dell’approvvigionamento di piccole citta: ne
vennero tondate ben cinquanta, cifra cine indica anche come il servizio si stes-
se estendendo 1n ogni zona urbana,grande o molto piccola che fosse.

D1 ventitre compagnie che si installarono 1n citta piccole si conoce il capi-
tale tuziale. S1 puo cosi constatare una notevole variabilita negli investimenti
per abitante che vanno da valort quasi insignificanti — casi di Cieza e Aspe —
alle 100 pesetas di Masnou e Villarobledo (fig. 5). Se si colloca il punto di
svolta attorno alle 33 pesetas per abitante, € evidente la presenza di due insie-
m1 ben caratterizzati di centri: quelli che lo superavano nettamente e quelli che
ne restavano al disotto.

' analis1 degh investimenti effettuati non consente di cogliere una relazio-
ne con gl anni di costituzione delle aziende. Durante questo periodo, sebbene
s1 riscontrino der “picchi” attorno al 1930, la capacita di investimento non di-
pendeva da una crescita progresiva a medio termine. Ed una identica conside-
razione vale per 1l numero di abitanti: ad una maggiore dimensione demografi-
ca non corrispondeva direttamente un investimento pit elevato.

5. A San Vicente de Raspeig. nella provincia di Alicante, fu costituita la societa Ef
Carranchalet nel 1894 con un capitale miziale di 1.000 pesetas.
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Fig. 5 — Spagna, 1900-1936: cinta piccole. Investimento per abitante (in pesetas) per il ser-
vizio di acqua potabile. (Fonti: v. fig. 3}

A partire dal 1939, 1n epoca di autarchia, la politica delle sowenz_ioni, con-
cepita per risolvere il problema deli’approvvigionamento nelle _l(_}callta minort
(fra i 5 ed i 12.000 abitanti), impedi in pratica alle imprese di intervenire in

questo settore (10). | o | |
In definitiva, gli investimenti nelle piccole citta, stante 1l loro svantaggio

quanto a economie di scala, stentarono a entrare nel mercato del]’gpp;qwigm-
namento fino all’inizio del secolo XX. Infatti, I'offerta copri agli 1mmz1 la do-
manda delle grandi citta, che era la piu urgente a cu1 dare soluzioqe € quella
che creava pil aspettative di crescita; piu tardi si estese ax_lche alle citta di me-
die dimensioni e finalmente raggiunse le piccole che offrivano meno vantaggi

agli imprenditor.

6. Le citta prive di aziende d’acqua potabile

Sull’insieme di localita con pil di 10.000 abitanti nel 1860, 23 risultavano
prive di imprese di approvvigionamento d’acqua, anche se ¢ possibile che lo
studio di fonti locali consenta, in futuro, di ampliarne 1l numero.

16. .M. Matés, La economia durante el franquismo: la etapa de la rransfcié:n (1950-
1959). in A. Gonziélez, J.M. Matés, Historia Economica de Espafia, Barcelona, Ariel, 2000,

pp. 707-744.
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Tab. 3 - Spagna, 1860. Centri con pitt di 10.000 abitanti privi di aziende di approvvigiona-
mento 1drico per zona territoriale e regione

Zona Regioni Citta Abitanti lasso di
(1800-1930) crescita
annuale
%o
Badalona 11.347 1,60
Manresa 14 631 0.87
Catalogna Vic 11.775 -0,07
Litorale Valls 11.632 (0,25
mediterraneo
mediterraneo
Cullera 100.060 0,31
Valencia Xativa 13.314 0,08
Sanlicar de 16.711 (.31
Barrameda
Baena 11.994 0,50
Occidentale Cabra 10,411 (0,22
L ucena 17.720 0,14
Andalusia Marchena 13.260 0.15
Osuna ]7.248 .02
Baeza 12.505 0.26
Onentale Ubeda 7.238 041
Antequera 17.787 0,08
Aragona Calatayud 10.343 0,28
[.a Rioja Logrono 10.453 1,53
Entroteira Castilla-Ledn Palencia 11.969 0,83
spagnolo
ILa Mancha Toledo 15.276 0.61
Ferrol 20.287 0,72
Nord Galicia Santtago Compostela 14.811 0,61
Asturie G1j6n 14.397 1,87
Isole Balean Mahon 16.647 -0,27

Fonti: v.tab. 1, Garceb, Afvm, Afb, Afee, Afsae, Atie, Servicio sindical de estadistica.

Tali localita, come evidenzia la tabella, presentano due caratteristiche co-
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muni: non arrivano ai 20.000 abitanti alla data indicata e, fatta eccezione per
pochi casi particolar, 1l loro tasso di crescita demografica si mantiene abba-
stanza basso: al di sotto dell’1% o € addirittura negativo. Fanno eccezione Ba-
dalona (1,60%), Logrofio (1,53%) e Gijon (1,87%), mentre predominano le lo-
calita collocate nelle aree di sviluppo urbano intenso: in particolare il Litorale
mediterraneo e I’Andalusia. II che indica come, in queste regioni, le aziende si
stabilissero nei1 centri pra dinamici.
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7 Conclusiont

Occorre mettere adeguatamente in risalto la grande importanza delle 1m-
prese private di approvvigionamento d’acqua specialmente se si considera 1l
periodo tra il 1900 ed il 1936 ¢ che la loro distribuzione regionale corrisponde,
0 linea di massima, alla geografia della Spagna industriale ed urbana. C10 s1-
onifica che si cred una evidente relazione fra le regioni con un forte ritmo di
arbanizzazione e industrializzazione e le aziende di tale genere.

Catalogna, Andalusia, regione di Valencia e Murcia sono 1 territorl con la
maggior concentrazione imprenditoriale, sia in termini di numero di societa
che di capitale investito. La distribuzione aziendale del settore reguarda essen-
zialmente queste tre zone ¢ soprattutto intorno a Barcellona, Alicante ¢ Valen-
cia. mentre 1" Andalusia, data la sua particolare struttura urbana, conobbe una
maggiore diversificazione. Le zone di maggiore industrializzazione come la
Catalogna, che conobbe una forte crescita demografica, accolsero la maggior
parte degli investimenti. I Paes Raschi seguirono questa strada, ma a distanza
perché la dimensione del caso barcellonese supera qualsiasi posibilita di con-
fronto.

[La Spagna, dalla forte tradizione urbana € con acute necessita di riforni-
mento idrico — con I’ Andalusia come massimo esponente, ma dove viceversa
prevalsero le soluzioni pubbliche - rappresentO un mercato di primo piano per
le imprese idriche private, richiamate soprattutto dai centri con forte crescita
demografica. Agli inizi degli anni Cinquanta del secolo scorso, compaiono 1
cervizi comunali di erogazione dell’acqua, sicché ben poche rimangono 1N
mano ai privati e, per di piu, si tratta di centri di dimensioni piuttosto ridotte.
Nell’insieme, gli investimenti realizzati in Catalogna e Andalusia si differen-
ziano da quelli avviati in altre zone del paese. La regione di Valencia ¢ un’al-
“tra che approfitta del secondo fattore di cut abbiamo parlato, cioe della presen-
sa di centri agricoli, senza dimenticare che, gia nella seconda meta del X1X se-
colo. era la terza regione piu industrializzata del paese, cosi come segnala J.
Nadal (17).

Nelle restanti regioni — Aragona, Asturie, Balear, Extremadura e La Rioja
_ e iniziative imprenditoriali, non eccessivamente importantl, fanno capo a
due elementi. In primo luogo esse si costituirono nel corso delle fasi imizialy,
ira il 1870 ed il 1900 circa (18). Tutte disponevano di capitals assai ridotti ¢ la
maggior parte era frutto dell' 1impegno di modesti imprenditori disposti ad 1m-
barcarsi in progetti innovativi per quell epoca, in un settore praticamente 1ne-
splorato ma che si dimostrera vitale come testimonia il gran numero di azien-

7. 1. Nadal, El desarrollo de la economia valenciana en la segunda mitad del siglo
XIX: ;una via exclusivamente agraria?, i 1. Nadal v A. Carreras (dirs.), Pautas regionales
de la industrializacion espafiola, siglos XIX y XX. Barcelona, Ariel, pp. 297-300.

(8 Sono i casi di Sociedad del Canal de Jaca (1878) e di Aguas del Gévora (1878), che
somministrava acqua potabile a Badajoz; Popular ovetense (1898): e Aguus potables de
Caceres (1899). |
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de sorte nei primi decenni del secolo scorso. Il secondo elemento ¢ dato dalla
legislazione vigente in quel pertodo che spinse 1 comuni a cercare compagnie
private in grado di risolvere il problema dell’approvvigionamento idrico. Con
[’avanzata del nuovo secolo, gli investimenti estert — a causa sia della Prima
guerra _mondiale sia della successiva legislazione spagnola di stampo naziona-
lista — iniziarono a calare, lasciando nelle mani del capitale spagnolo gran par-
te del settore. Furono questi gli anni di massima espansione, durante 1 quali gli
imprenditori spagnoli impiantarono molte di queste imprese (19).

,- 19. Ad esempio. Aguas potables de Calahorra (1917); Aguas potables de Caudé (1927),
a (Jara}goza; Aguas de Almendralejo (1927): Aguas potables de Guadalaviar (1930), per 1l
ritornimento di Teruel; e, Aguas potables de Mallorca (1930); vedi tra le altre. Anuario fi-
nanciero v de sociedades anonimas de Espania (1932), p. 170; Id., (1933). p. 3338: lﬂ.,
(1935), p. 279.
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Tab. 4 — Spagna, 1860, 1900, 1930. Popolazione, valori assoluti e percentuali (Spagna = 100,0) per zona territoriale e per regione

Zona

Regione

Popolazione nel 1860

Popolazione nel 1900

Popolazione nel 1930

N° abit. o N abit. 7 N° abit. %
Catalogna 1.673.842 10,6 1.966.382 10,8 2.791.292 11,8
Litorale Valencia 1.275.731 3.4 1.587.533 3.7 1.896.738 3,0
mediterraneo
Murcia 382.812 2.5 577.987 3.1 645.449 2.7
Andalusia Onental 1.569.095 10.4 1.837.952 10,1 2.272.830 9.6
Andalusia Occidental 1.410.903 9.4 1.711.385 9.4 2.337.049 9.9
Aragona 891.057 5,9 912.711 5,0 1.031.559 4,3
La Rioja 175,111 1,1 189.376 1,0 203.789 0,8
Entroterra Castilla-Leon 1.936.262 12,8 2.302.417 12,7 2.477.324 10,5
Madnd 489,332 3.2 775.034 4,2 1.383,951 5,8
[.a Mancha 082.498 6,5 1.386.153 7.6 1.827.196 7,7
Extremadura 697.407 4.6 782.410 4.3 [.152.174 4,8
(Galizia 1.799.224 11,9 [ .9KR0.515 10,9 2.230.281 9.4
Astune 540.586 3.6 627.069 3.4 791.855 3.3
Nord Cantabna 219.966 1,4 276.003 1,3 364.147 1,5
Paesi Baschi 429.186 2.8 603.596 3.3 891.710 3.8
Navarra 299.654 1,9 3()7.669 1.6 345,883 1,3
Canarie 555.12% 2.4
Isole Baleari 269.818 0,4 311.649 1.7 365.512 1,5
Ceuta
Totale 15.042.487 100,0 18.135.84] 100,0 23.563.867 100.0
Fonti: Anuarios estadisticos.
Tab. 5 — Spagna, 1950. Centri urbani con approvvigionamento d’acqua: servizi comunali ed imprese private
Provincia N° | Centrii Enti Comunalt Privati Provincia N°© Centri Enti Comunali Privati
appov.ti  urbani approv.ti urbani
Alava 17 17 17 17 - N
Albacete 15 15 15 [2 3 iii?no | ; | g | g ?l j
Allcan}e 14 15 14 4 1y Madnd 37 35 28 272 6
;{\lmerla 3 3 3 3 - Milaga [ 8 18 IS 16 2
Avﬂq 3 3 3 3 - Marruecos 9 9 9 9 -
Badajoz 11 10 11 3 3 Murcia 17 15 17 11 6
Balean 13 10 11 6 5 Navarra 54 52 §4 44 10
Barcellona [86 118 159 31 128 Orense 2 2 * 2 | 1
BL}I‘gOS 13 13 13 3 S Oviedo 40 39 36 34 2
Cac;rcs 8 8 8 7 i Palencia 8 8 & h 3 -
Cadice 13 13 10 7 3 Pontevedra O 6 6 5 |
Cf.istellén 9 9 9 6 3 Salamanca 7 7 7 7 -
leudad Real 14 14 13 3 10 Tenerife 9 8 9 4 3
Cdrdoba 26 26 25 18 7 Santander 32 32 32 28 4
Cuenca 4 4 4 3 | Segovia . 9 9 3 !
(Girona 44 39 43 18 25 Sevilla 35 31 35 i6 19
Granada 9 9 9 g l Soria 3 3 3 3
Gugd?la]ara 3 3 3 3 - Tarragona 20 19 29 10 ! O
Guipuzcoa 53 53 51 51 - Teruel 3 3 3 3 -
Huelva 5 5 5 4 | Toledo 14 14 14 7 7
I—Iu:esca 23 23 23 18 5 Valencia 77 81 58 24 34
Jaén 18 16 18 13 5 Valladolid 4 4 4 3 I
La Coruna S 5 5 2 3 Vizcaya 55 58 52 477 5
Las: Palmas 9 9 O 6 3 Zamora 3 3 3 3 -
Leﬁqn 7 7 7 4 3 Zaragoza 277 27 27 24 3
[Lénida 206 205 205 181 24 Totale 1.241 [.155 1.168 783 375

Fontr: Servicio sindical de estadistica (1950), Datos estadistic Scn 1€ ctrbuceid
| , Isticos tecnicos de captacion y distribucion de agua en Espana, Madnd, Sindi -
tical de agua, gas y electricidad. ) 5 pand. d, Sindicato ver
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RETI DI TELECOMUNICAZIONE: LA DIFFUSIONE URBANA

DEL TELEFONO IN SPAGNA, 1877-1930 (°) f
Angel Calvo*

l. Premessa

C’é un accordo generale tra gli specialisti nell’assegnare alle citta un’in-
fluenza positiva net processi di innovazione e nella diftusione deir suor risultaty
(1). Per questo, risulta quanto meno sorprendente 1’acuto contrasto tra | entasi
che glt storici della tecnologia hanno posto sul ruolo principale che le citta eb-
bero nella diffusione mondiale del telefono e gli sforzi, cosi esigui, dedicati
dagli storici dell’urbanistica alle rcti telefoniche. [La sensazione di paradosso
aumenta quando si osserva che, al contrario, la storia urbana s1 € molto occu-
pata dello sviluppo delle restanti reti tecniche, specialmente quelle del traspor-

to e dell’energia (2).

(°) Questo studio gode di un finanziamento SEJ2005-02788/ECON e si colloca tra le at- _
tivita del Centre de Recerca Antont de Capmany. La versione preliminare tu presentata a
Ebha Conference (Helsinki), 2002 ¢ proposta alla Aphes, Azores 2006; una versione com-
pleta & stata pubblicata su «Scripta Nova», 1 maggio 2007. Devo 1 miel ringraziamenti a N.
Serra, gia vicepresidente del Governo spagnolo, ad A. Alonso ed a R. Sanchez de Lerin, se-
gretari del Consiglio d’amministrazione di Telefénica, che hanno reso possibiie 1'accesso
agli archivi della societa. Consuelo Barbé Capdevila e M* Victoria Cerezo, vicedirettrice
generale degli Organos societarios e capoarea, insieme al suo team si sono adoperati per ga-
rantire 1] successo della ricerca. Sono altrettanto in debito con la direzione della Fundacion
Telefonica per avermi permesso la consultazione di documenti di grande utilita. José Ma-
nuel Sipos, direttore di Competencia de telefénica, ed 1 suoi collaboratori m1 hanno offerto
amicizia ed appoggio durante le mie lunghe sessioni di ricerca 1n archivio a Madnd. Non
posso dimenticare, infine, 1a collaborazione disinteressata e paziente di Teresa Castillo

Monsegur.
* Departament d’Historia 1 istituctons economiques, Escola universitaria d’Estudis em-

presarials, Untversitat de Barcelona, 08034 Barcelona.

1. Capel (1998).
2. Miller (2006), pp. 293-306; Keeling (1995), pp. 115-131; Halistrom (2005), pp. 13-
33; Hess (2006), pp. 511-545; Troesken (2006), pp. 619-630. Tesi di dottorato recent: man-
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